Mm Slovenska agentira pre medzinarodnt rozvojovu spolupracu

UVODNA STRANA PROJEKTOVEHO DOKUMENTU - START UP

1. Partnerska krajina, miesto realizacie projektu: 2. Projektové cislo:
Kena, Kisumu, Nairobi, Mombasa, ina lokalita (prideli SAMRS)*

3. Nazov projektu:
Podpora podnikatelov v oblasti podnikania a manazmentu vody a zlepSenie pristupu miestnej
komunity k pitnej vode

4. Sektorova priorita: 5. CRS kod (5 miestny):
Voda a sanitdcia 14030

6. Predpokladany datum zaciatku: 7. Predpokladany datum ukoncenia:

Oktdber 2015 M34j 2016

8 . Pozadovana dotacia z ODA (EURO): 9. Celkové spolufinancovanie Ziadatela (EURO):
35000 EUR 8 750 EUR

10. Partnerska organizacia v krajine prijimatela, ak relevantné (nazov, adresa, kontakty):
Frontier Haulage & Const. Co. Ltd

Mr. T. Hossein Zadeh

P.0.BOX 20621-00200

Nairobi

Kena

11. Strucna charakteristika projektu (max. 250 slov):

Hlavnym projektovym zamerom je podporit rozvoj podnikatelskych aktivit Ziadatela v Keni a jeho
spolupracu s miestnymi podnikatelmi v oblasti dostupnosti a Upravy vody.

Projekt obsahuje vprvom rade prenos technolégie aknow-how do prijimajucej krajiny,
prostrednictvom vytvarania dlhodobo udrZatelnych obchodnych vztahov medzi slovenskym
Ziadatelom a kenskymi podnikatelmi, vratane posilnenia 3 ro¢nej obchodnej spoluprace Ziadatela
s lokdlnym partnerom Frontier Haulage & Const. Co. Ltd.

V prvej faze projektu bude taZiskom vypracovanie Studie realizovatelnosti (feasibility study) a
nasledne biznis planu. V druhej cCasti budli nasledovat samotné podnikatelské aktivity vratane
prenosu slovenskej technolégie a skusenosti prostrednictvom niekolkych nastrojov ako najma:
odborné workshopy, poskytovanie konzultacii a poradenstva podnikatelom, pravidelna prezentacia
zariadeni na Cistenie vody a vytvaranie obchodnych vztahov v priestoroch showroomu, podpora pri
vypracovani biznis planu pre kenskych podnikatelov, Uéast na medzinarodnych a narodnych
vystavach v oblasti vody v Keni a pod.

Projekt tiez podporuje rozvoj obchodnych vztahov s kenskym podnikatefom Frontier Haulage &
Const. Co. Ltd, pricom tento sa rozhodol, Ze podpori projekt tym, Ze pokryje vSetky naklady spojené
s obstaranim, zariadenim a prevadzkovanim showroomu vratane pokrytia ndkladov na ndjom, straznu
sluzbu, pracovnikov showroomu (administrativny pracovnik, predajca), poistenie, hnutelné vybavenie
priestoru (ndbytok), technické vybavenie (tlaciaren, pocitac) a pod. Sucasne aj vzhladom na
limitovany rozpocet, toto rozhodnutie kenského podnikatela vytvori priestor v rozpo¢te a umozni
omnoho vacsie zapojenie slovenskych expertov a prenos ich know-how a skdsenosti.




Projekt pocita s investovanim finan¢nych prostriedkov ziskanych z predaja zariadeni na Cistenie vody
do (i) pokraCovania aktivit aj po skonceni projektu resp. (ii) podpory dalSich aktivit v Keni
a udrzatelnost projektu je tieZ posilnena dlhodobymi obchodnymi vztahmi Ziadatela v krajine (napr. 3
ro¢na spolupraca s lokdlnym partnerom kontraktora- Frontier Haulage & Const. Co. Ltd).

Nepriamym vysledkom projektu ma byt zvySeny pristup k pitnej vode. Vramci projektu su
naplanované aj workshopy pre miestnu komunitu a mimovlddne organizacie.

INFORMACIE O ZIADATELOVI A PARTNEROCH PROJEKTU (MAX. 1 STRANA)

1.1. Profil Ziadatela

Pravna forma Ziadatela Spolo¢nost s ru¢enim obmedzenym

Datum zaloZenia Ziadatela 23.12.2011

Pocet zamestnancov resp. spolupracujucich | 40
5zCO - ak relevantné

Hlavna oblast posobenia Voda a sanita

Pocet rokov poésobenia Ziadatela v danom | Kena: 3 roky
regione (ak relevantné)

S akymi spolocnostami  spolupracujete | - Frontier Haulage & Const. Co. Ltd
v prijimatelskej krajine (ak aplikovatelné) - Wenzi
- Vysoka Skola Svitej Alzbety

Bol/je Ziadatel prijemcom dotéacie z programu | Nie
SlovakAid. Ak ano, uvedte Cislo projektu.

Aké aktivity v prijimatelskej krajine ste uZ | Prezentacie na veltrhoch, Ucast na vystave UNDP,

realizovali? (ak aplikovatelné) predaj, instaldcia, servis zariadeni, Skolenia

Financ¢na kapacita Ziadatela Vynosy/prijmy rok 2013 20026 EUR
spolo¢nosti rok 2014 303173 EUR
Naklady/vydavky | Rok 2013 19747 EUR
spolo¢nosti Rok 2014 281 401 EUR




1.2. Profil slovenského partnera (ak aplikovatelné)

Pravna forma

Datum zalozenia

Pocet zamestnancov resp. spolupracujucich
5zCO - ak relevantné

Hlavna oblast posobenia/ predmet podnikania

Pocet rokov poOsobenia v danom regidéne (ak
relevantné)

S akymi spoloénostami spolupracuje
v prijimatel'skej krajine (ak aplikovatelné)

Bol/je  prijemcom doticie z programu
SlovakAid. Ak ano, uvedte Cislo projektu.

Aké aktivity v prijimatelskej krajine uZ

realizoval? (ak aplikovatelné)

Finan¢na kapacita Vynosy/prijmy rok 2013
spolo¢nosti rok 2014
Naklady/vydavky | Rok 2013
spoloc¢nosti Rok 2014

1.3. Profil partnera v prijimajtcej krajine (ak relevantné, t.j. ak madte identifikovaného partnera)

Nazov Frontier Haulage & Const. Co. Ltd
Pravna forma Ltd.

Rok zaloZenia 2008

Hlavna oblast posobenia/predmet podnikania | Transport/ construction

Pocet zamestnancov — ak relevantné 14

Zdroj prijmov

Transport, construction and bitumen sales

Popiste skulsenosti partnera s obdobnymi
aktivitami ako predpoklada intervencia/uvedte
priklady aktivit resp. projektov

Promo a marketingové aktivity na roéznych
vystavach a eventoch, instaldcia Cdisticiek vody
v okrese Kwale, Kefa a pod.

Histéoria spoluprace so Ziadatelom (ak

aplikovatelné)

Od roku 2012

2. ZpOVODNENIE PROJEKTOVEHO ZAMERU (MAX. 1 STRANA)

2.1. Identifikdcia potrieb v sektore intervencie v prijimatelskej krajine

Hlavnym projektovym zdmerom je podporit podnikatelské aktivity Ziadatela ainych podnikatelskych
subjektov v Keni a sucasne nepriamo prispiet k vytvoreniu podmienok pre dlhodobo udrzatelnu
dostupnost pitnej vody pomocou prepojenia podnikatelského prostredia s rozvojovou spolupracou.
Dostupnost pitnej vody je v mnohych castiach Kene, zviacerych dévodov, nedostato¢na. Potreba
zlepSenia v tejto oblasti je zakotvena aj v hlavnych strategickych dokumentoch Kenskej republiky o rozvoji
krajiny. Konkrétne v dokumente Kenya Vision 2030 v rdmci socidlneho piliera je kladeny d6raz najma na
zlepsSenie pristupu k pitnej vode v mestskych oblastiach.




Z podnikatelského pohladu este stéle nie su vytvorené dostato¢né moznosti ako napr. pristup ku kapitalu,
investicie a dostatocné stimuly, ktoré by napomahali rozvoju nielen podnikania vo vSeobecnosti ale najma
vzniku malych a strednych podnikatelov.

Ziadatel ma dlhodobé skusenosti v sektore voda nielen na Slovensku a v inych rozvinutych krajinach, ale aj
v niekolkych rozvojovych krajinach ako napr. Kena, Vietnam a pod. Potreby v danom sektore sa tak
stretdvaju s odbornou kapacitou Ziadatela.

Na dosiahnutie vyssie uvedeného zameru su naplanované nasledovné okruhy aktivit:
- ldentifikdcia a vyhladdvanie partnerskych subjektov
- Vypracovanie Studie realizovatelnosti (feasibility study)
- Vypracovanie biznis planu
- Vytvorenie a prevadzkovanie showroomu, prezentdacia vyrobkov, certifikacia
- Workshopy, prezentdcie
- Ucast na vystavach

Projekt sleduje aj aktualne dlhodobejsie trendy v oblasti rozvojovej spoluprace, ktorymi su prepajanie
biznisu s rozvojovou spolupracou a tiez otdzku udrzatelhosti financovania oficidlnej rozvojovej pomoci,
ako to popisuje napr. dokument UNDP s ndzvom Africa’s Wealth: Building Inclusive Businesses for Shared
Prosperity. Projekt sa zameriava na vsetky 4 zlozky tzv. inkluzivneho biznis modelu, kedZe poskytuje:
(i) investiciu - v podobe celkovej finan¢nej hodnoty projektu
(ii) informdcie - v podobe 3Skoleni, prezentdcii, Ucasti na vystavach, know-how a praktickom
vzdelavani suc¢asnych a potencidlnych Kenskych podnikatelov, ale aj mimovladnych organizacii
a lokalnych institucii
(iii) motivaciu — pretoze je orientovany na zvysenie produkcie pitnej vody a zvysenie prijmu pre
kenskych podnikatelov z predaja vody, vratane vypracovania dokumentu o navratnosti
investicie (vid prilohu ¢.4 — Biznis model pre Kenskych podnikatelov)
(iv) implementacnu podporu — poskytuje pomoc kenskym podnikatefom ako napr. vypracovanie
podnikatelského planu, poradenstvo a servis zariadenia na Cistenie vody, predaj na splatky.

Okrem toho, navrhovany projekt reflektuje styri podmienky vyzvy SAMRS/2015/SU/01 a to nasledovne:

1. Projekt podporuje zlepSenie miestneho podnikatelského prostredia, tym Ze:

a. vzdeldva podnikatelov, cez rozne konzultacie a workshopy, nielen v sektore voda, ale aj
v priprave ako zacat podnikania zvysuje kvalifikaciu miestnych podnikatelov.

b. Vramci tzv. ,positioningu” a zvySenia konkurencieschopnosti na trhu projekt zohladriuje
trhové ceny (napr. 0,0001KES/1l vody), kvalitu vody, Uroven technoldgie zariadeni na
Cistenie vody a jednoduchost prevadzkovania, uZivania a Gdrzby zariadenia.

c. V neposlednej rade zvySuje dostupnost zakladnych tovarov pre miestne obyvatelstvo, v
tomto pripade pitnej vody za velmi vyhodnu cenu. V supermarketoch v Keni stoji litrova
flasa pitnej vody priblizne 0,50 — 1 EUR. Niektoré mimovladne organizacie preddvaju vodu
do bandasky za cca. 0,10 EUR/1l vody. Tento projekt podita s tym, Zze kensky podnikatel
bude moct podla hrubych odhadov, ktoré zavisia od viacerych faktorov predavat vodu
koncovému uzivatelovi za priblizne 0,01 EUR/1l vody.

2. Projekt obsahuje aj udrzatelny podnikatelsky zamer, pretoze pocita s investovanim financnych
prostriedkov ziskanych z predaja do (i) pokracovania aktivit aj po skonceni projektu resp. (ii)
podpory dalsich aktivit v Keni a udrZatelnost projektu je tieZ posilnend dlhodobymi obchodnymi
vztahmi Ziadatela v krajine (napr. 3 ro¢na spolupraca s lokdlnym partnerom kontraktora- Frontier
Haulage & Const. Co. Ltd).

3. Projekt reaguje na potreby cielovej krajiny a komunity napr. podla dokumentu Kenya Vision 2030 ,
a je v sulade s aktivitami ostatnych donorov posobiacich v danej oblasti.

4. Nepriamym vysledkom projektu je tiez zlepSenie pristupu k pitnej vode, ekologickejsSia prevadzka
zariadenia na Cistenie vody, ktora je dosiahnutd modernymi technolégiami (zariadenia nevyzaduju
pouzitie fosilnych paliv na svoju prevadzku) a aj Ciastocny transfer tychto technoldgii v podobe
Skoleni kenskych podnikatelov.



3. SPECIFICKE CIELE PROJEKTU (MAX. 2 STRANY)



3.1 SPECIFICKE CIELE PROJEKTU

Specificky ciel €. 1
Vznik 15-20 novych

podnikatelskych aktivit
v oblasti pitnej vody"

1.1 vypracovand Studia
realizovatelnosti
(feasibility study)

- kvalita spracovania

- uzito€nost informacii
zdroje overenia:

- Studia realizovatelnosti
- UCtovné doklady

1.1.1 Identifikacia a vyhladavanie
partnerskych subjektov
1.1.2 Zabezpecenie vypracovania
studie realizovatelnosti

1.2 vypracovany biznis
pldn

- kvalita spracovania

zdroje overenia:
- biznis plan

1.2.1 vypracovanie biznis planu

1.3 Fungujuci showroom
resp. iny ndstroj vhodny na
zapojenie miestnych
partnerov

- vhodnost lokality

- Standardy bezpecnosti

- kvalifikovanost personalu

zdroje overenia:

- Uctovné doklady

- kniha navstev showroomu

- fotodokumentacia showroomu

- sylabus $kolenia a potvrdenie o
zaskoleni personalu - vystavi expert

1.3.1 Zriadenie a vybavenie
showroomu

1.3.2 Skolenie personalu
showroomu

1.4 3 workshopy pre
podnikatelov, NGOs,
Stdtne institucie

- pocet Ucastnikov

zdroje overenia:
- pozvanky, emailovd komunikacia

- prezencna listina
- fotodokumentacia

1.4.1 Workshop pre podnikatelov
(pocet ucastnikov 20)

1.4.2 workshop pre NGOs

1.4.3 workshop pre statne
institucie

1.5 Ucast na vystavdch

- navstevnost

zdroje overenia:

- pozvanky, emailovd komunikacia
- vizitky, kontakty

- fotodokumentacia

1.5.1 Gcast na vystavach

Poznamky:

* Podnikatel'skou aktivitou sa rozumie aktivita kenského podnikatela, ktory si zakupi zariadenie na Cistenie vody, zriadi si napr. tzv. waterkiosk.




Specificky ciel €.1

Vznik 15-20 novych podnikatelskych aktivit - water kiosks.

Podnikatelskou aktivitou sa mysli predaj zariadenia na filtrovanie vody kenskému podnikatelovi a nim
vytvoreny biznis model ako napr. Water kiosk.

Tento ciel bude dosiahnuty naplnenim piatich vysledkov projektu. Po prvé, bude vypracované Studia
realizovatelnosti (feasibility study), ktora bude mat za ulohu zodpovedat na otazky typu: aka je
najvhodnejsia lokalita, na aky segment trhu sa zamerat, aku skupinu zdkaznikov oslovit, za aké ceny sa
nakupuju podobné zariadenia, kolko podobnych biznisov funguje, aky je trend a pod. Na zdklade tejto
Studie vypracuje kontraktor biznis plan. Tretim vysledkom bude zriadeny a fungujici showroomom, resp.
Iny marketingovy nastroj kde sa zaujemca o podnikanie bude méct oboznamit so zariadenim na Cistenie
vody vidiet a vyskisat, obdrzat potrebné materidly, a konzultovat veci vratane poradenstvo ¢i uz osobne,
alebo pomocou elektronickej komunikacie a tiez pomoc pri vypracovani podnikatelského planu. Stvrtym
vysledkom je realizdcia workshopov na ktorych budu zariadenia odprezentované pre tri skupiny, t.j.
podnikatelov, pracovnikov mimovlddnych organizdcii a predstavitelov Statnych institdcii. Piatym
vysledkom je Ucast na niekolkych medzinarodnych vystavach.

Ukdzka vyznamnej casti podnikatelského planu tvori tiez prilohu ¢.4. Tu moZzno po zadani niekolkych
premennych vidiet rozloZenie nakladov, investicie, ale aj navratnosti v ¢ase ato aj pri velmi opatrnom,
konzervativnom modelovani situacie. Aj pri vyrazne nizSej cene za vodu 0,01 EUR/ 11 dokaze miestny
podnikatel pokryt svoje naklady na splacanie zariadenia, zamestnavanie pracovnikov, udrzbu, servis, byt
konkurencieschopny a stucasne tvorit zisk.

Zoznam aktivit

Na to, aby bol projekt Uspesny sa vykonaju aktivity v nasledovnom poradi:

1.1.1 Identifikacia a vyhladavanie partnerskych subjektov:

Okrem lokalneho partnera kontraktora sa nadviaZu vztahy s dalSimi (potencialnymi) podnikatelmi,
lokalnymi institiciami, miestnou komunitou, mimovladnymi organizdciami p6sobiacimi v sektore
WASH

1.1.2  Vypracovanie Studie realizovatelnosti (feasibility study):

Ziadatel si necha vypracovat feasibility study. Na zaklade zisteni sa rozhodne pre najoptimélnejsiu
lokalitu, ciefovu skupinu a pod.

1.2.1 Na zaklade Studie realizovatelnosti vypracuje Ziadatel konkrétny biznis plan.

1.3.1 Zriadenie a vybavenie showroomu sa uskutocni po dohode a v spoluprdci s lokdlnym partnerom
Ziadatela. Tento projekt je unikatny aj tym, Ze lokdlny partner kontraktora, sa zaviazal hradit
vSetky naklady spojené s obstaranim, zariadenim a prevadzkovanim showroomu vratane pokrytia
nakladov nanajom, straznu sluzbu, pracovnikov showroomu (administrativny pracovnik,
predajca), poistenie, hnutelné vybavenie priestoru (nabytok),technické vybavenie (tlaciaren,
pocitac)a pod., vdaka ¢omu mobZe projekt viac zapojit slovenskych expertov aich pésobenie
priamo v Keni. Vyssie uvedené sa uskutoc¢ni az na zaklade uskutoCnenej studie realizovatelnosti,
pricom tato moze preukazat, Ze je vhodnejsie vyuzit iny resp. aj iny nastroj na zapojenie miestnych
partnerov ako showroom.

1.4.1 Workshop pre podnikatelov
Dvojdriovy workshop urceni pre 20 podnikatelov budu viest experti. Ciefom workshopu je
informovat o aktualnych trendoch v manazmente vody, predstavit biznis model a predstavenie
novych technoldgii,

1.4.2 Workshop pre mimovladne organizacie. Obsahom skolenia je predstavit cely rad produktov
a novych technolégii v oblasti WASH a ich vyuZitie v humanitdrnom a rozvojovom sektore a
nadviazat uzsie vztahy s NGOs

1.4.3 Workshop pre miestnu komunitu a lokdlne institucie



Dvojdniovy workshop urceni pre 20 ¢lenov miestnej komunity a 5 predstavitelov lokalnych
institdcii budu viest experti. Ciefom workshopu je informovat o aktudlnych trendoch
v manazmente vody, o sprdvnom skladovani vody v domacnostiach, zdravotnych désledkoch vody,
ktora je rozne znelistend a predstavit mozné riesenia

1.5.1 Ucast, poradenstvo a prezentacia na vystavach a inych podujatiach. Personal lokalneho partnera
kontraktora spolu s expertmi sa zucastni niekolkych vystav, resp. veltrhov ako napr. Nairobi
Design Week alebo Buildint Kenya, ktoré sa uskutocnia na jesen.

Okrem vyssie uvedenych aktivit projekt obsahuje typické Gvodné, priebezné a zaverecné aktivity ako su
napr. monitoring, reportovanie, audit a iné.

3.2 Rizika a opatrenia na ich minimalizovanie

Posudenie
Popis rizika Pravdepodobnost Dopad Plan na zniZovanie rizika
nizka/stredna/vysoka maly/stredny/zévazny

Poistenie proti stratam resp.
Politicka nestabilita v krajine stredna nizka Skode v dosledku konfliktu

a destabilizacii.
Osvetova Cinnost cez
nizka nizka stretnutia, workshopy, vystavy,
poradenstvo

Neochota podnikatelov podielat sa
na projekte

Podnikatelia nebudu dodrZiavat
Standardy obchodné, finan¢né
tykajuce sa vztahov a technické
tykajuce sa zariadenia

Pravidelné stretnutia,
stredna stredna asistencia, servis pre
podnikatelov

Vyber spolahlivych partnerov —
prieskum hodnovernosti
a kapacit, skisenosti, platobne;j
schopnosti partnera

Nestabilni a nespolahlivi partneri nizka stredny
dodavatelia, odberatelia

4. EASOVY HARMONOGRAM (MAX. 2 STRANY)

4.1. Pracovny pldan a ¢asovy harmonogram



Aktivita Oktober2015 | November December Janudr2016 Februdr Marec April

cislo a 2015 2015 2016 2016 2016
ndzov

1.1.1

1.1.2

1.2.1

1.3.1

1.3.2

1.4.1

1.4.2

1.4.3

1.5.1




5. OPIS BUDUCICH AKTIVIT (MAX. 2 STRANY)

5.1. Celkovy ciel

Od budiceho obchodného pbsobenia v Keni o¢akdvame, uz vybudovanu siet obchodnych kontaktov,
doveru zo strany obchodnych partnerov, zvySené povedomie o showroome a manaimente v oblasti
vody, pristupnejSie verejné institucie a o €osi viac vzdelanejSiu komunitu kone¢nych uzivatelov vody
a tiez vdaku ndsmu po6sobeniu konkurencieschopnejsich podnikatelov na trhu s vodou. O¢akdvame tzv.
multiplikacny efekt, teda rast zaujmu zo strany podnikatelov o nami ponukané rieSenia, ktoré by mali
mat pozitivny efekt na rast zamestnanosti (poctu zamestnancov nielen priamo obsluhujucich
zariadenia na Cistenie vody ale vykonavajuci aj nadvazné resp. suvisiace sluzby ako napr. distribucia
vody, balenie, marketing a iné. Taktiez predpokladdme, Ze z prijmov z predaja vody ddjde k vzniku a
Setreniu kapitdlu na strane kenskych podnikatelov, ktory bude nasledne nimi pouzity na dalSie
investicie. Na strane miestnej komunity ocakdvame vacSiu informovanost o zdravotnych rizikach
konzumacie kontaminovanej vody a zvySenie Zivotného Standardu napr. aj poklesom poctu ochoreni
sposobenych konzumdciou zavadnej vody. V sucasnosti mda lokdlny partner Ziadatela okolo 20
zamestnancov, pricom je predpoklad, Ze aj na jeho strane dojde k ndrastu zamestnanosti a rozsireniu
poskytovanych sluzieb.

5.2. Udrzatelnost

Pred skonéenim projektu bude vykonané vyhodnotenie aaj na zaklade ,lessons learnt” bude
stanovené, ako pokracovat dalej (Co zmenit, vypustit alebo zaviest).

Vyhodou tohto projektu je prave jeho udriatelnost, kedZe zisk z predaja zariadeni na Cistenie vody
bude pouzity najma na investovanie do dalSich aktivit po skonéeni projektu ako napr. zapojenie dalSich
aktérov, priprava dalSich rieSeni v sektore voda alebo rozsirenie pdsobenia o dalsie lokality.

DalSou zamyslanou moZnost je vytvorit tzv. joint venture, s U¢astou slovenskej aj kenskej strany a/
alebo prenos know-how v oblasti vyroby tychto zariadeni.

6. Personalna matica

PERSONALNA MATICA
Aktivity, ktoré bude
Meno a Funkcia v projekte Cislo zabezpeéovat v ramci projektu Obdobie Rozsah
priezvisko podpoloz vykonavania prace
£ ky v prace na (osobo/der)
i rozpocte projekte
3 | Daniel Kaba | Projektovy 3.1 ManaZment projektu z kancelarie Oktdber 2015 61
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podnikatelského planu), prezentacia
zariadeni na istenie vody a U¢ast
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manazmentu a marketingu
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uvazok

7. Poznamky k rozpoctu

Podpolozka 1.1 zohladriuje naklady na cestovné pre projektového manazéra na tri sluzobné cesty,
pricom tato podpolozka zahfia ako ndklady na medzindrodnu dopravu tak aj naklady na cestovné
v rdmci Kene a dalSie poplatky ako napr. viza, iné poplatky, poistenie, o¢kovanie a pod.

Podpolozka 1.5 workshopy obsahuje jeden 2 driovy workshop pre podnikatelov, jeden 2 driovy
workshop pre mimovladne organizacie a jeden 2 diiovy workshop pre lokalne institlcie. Spolu 2x3 = 6
dni. Cena za prendjom miestnosti 200 EUR/deri.

Podpolozka 1.6. obsahuje odmenu pre lokdlneho experta za vypracovanie feasibility study.

Podpolozka 1.7 obcerstvenie, kancelarske potreby a pod., na workshopy, vystavy a iné podujatia
Podpolozka 2.1 obsahuje dvoch expertov. Kazdy expert ma alokovanych 40 dni z celkového poctu dni
projektu 240. Expert ¢.1 ma Specializdciu v oblasti technoldgii, mechanizicie a technického
manaZmentu projektu. Expert ¢.2 ma Specializaciu v obchode a marketingu.

Vacsinu dni cca 21-30 stravia experti v teréne, kazdy na 3 sluzobnych cestach, kde je nevyhnutna ich
pritomnost, nakolko budid vykondvat niektoré z aktivit projektu ako napr. vedenie workshopov a
poradenstvo pre kenskych podnikatelov, prezentacia zariadeni na Cistenie vody a Ucast na vystavach,
vedenie seminarov pre mimovladne organizicie alokalne institucie v oblasti vody, manazmentu a
marketingu. ZvySok dni cca.10-15 dni strdvia experti pripravou na sluzobnu cestu a konzultaciami pre
kenskych podnikatelov na dialku (napr. pomoc pri vypracovani podnikatelského planu a pod.)
PodpoloZzka 2.3. obsahuje stravné a ubytovanie pre dvoch expertov. Na kaZzdého experta sa pocita
spolu 22 dni (t.j. napr. dve 7 driové a jedna 8 driova sluZzobna cesta). Stravné na den je stanovené podla
vyhlasky MPSVR o cestovnych nahradach na 45 EUR/den. Ubytovanie 70 EUR/osoba/noc. Spolu na
jedného experta na 22 dni 2530 EUR, alebo 115 EUR/ deni.

PodpoloZka 2.4. zohladriuje naklady na cestovné pre oboch expertov a to pre kazdého na tri sluzobné
cesty, t.j. spolu Sest, pricom tato podpolozka zahfria ako naklady na medzinarodnu dopravu tak aj
naklady na cestovné v ramci Kene a dalSie poplatky ako napr. viza, iné poplatky, poistenie, ockovanie
a pod.

RozloZenie rozpoctu, velkost jednotlivych kapitol odraza skuto¢nost, Ze sa kensky podnikatel Frontier
Haulage & Const. Co. Ltd, rozhodol, Ze, podpori tento projekt, tym, Ze pokryje vSetky naklady spojené
s obstaranim, zariadenim a prevadzkovanim showroomu vratane pokrytia nakladov na ndjom, strainu
sluzbu, pracovnikov showroomu (administrativny pracovnik, predajca), poistenie, hnutelné vybavenie
priestoru (nabytok),technické vybavenie (tlaciaren, pocita¢)a pod. ¢o podpori udrzatelnost projektu
a vadsiu participaciu a aj zodpovednost lokdlneho partnera. Stéasne aj vzhladom na limitovany rozpocet,
toto rozhodnutie kenského podnikatela vytvori priestor v rozpocte a umozni omnoho vacsie zapojenie
Slovenskych expertov, ich know how a skuisenosti, ktoré budi moct odovzdat aj priamo v teréne.
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8. Biznis plan

Projektu obsahuje pripravné prace, teda najma zazmluvnenie a vypracovanie Studie realizovatelnosti. Tato
ma obsahovat vsetky relevantné informacie ohlfadom potencialnych obchodnych partnerov, cenotvorby,
trendov na trhu s vodou, konkurencie, postoja lokalnych autorit a neziskového sektora a vhodnej lokality.
Na zaklade studie realizovatelnosti bude tento biznis plan doplneny/ aktualizovany. V priebehu prvych
dvoch mesiacov trvania projektu je napldnovana cesta projektového manazéra a oboch expertov do Kere
pre zabezpelenie pripravnych prac uvedenych vysSie. Nasledne bude zriadeny klu¢ovy marketingovy
nastroj napr. showroom a naplanované skolenia vybranych skupin partnerov.

Vratane tzv. positioning na trhu a competitive advantage planuje Ziadatel vyuzit historicky dobrd
spolupracu s miestnym partnerom, a vyuzit dalSie moznosti ako s napr. Podpora pri vypracovani biznis
planu pre miestnych podnikatelov, bezplatné Skolenia a konzultacie, predaj zariadenia na splatky, servis
zariadenia do 72 hodin, moznost zaloZenia tzv. joint venture s miestnym subjektom. Vkladom Ziadatela do
joint venture moze byt know-how a zariadenie avkladom kenského partnera tvorba podnikatelskych
prileZitosti a aktivit.

9. Technicka Specifikacia zariadenia na Cistenie vody

Tento projekt pocita najma so zariadenim AQUA pump 500, ktoré pouZiva najnovsie technoldgie, UF
membranu o velkosti pérov 0,02 mikrénu vdaka ¢omu neprepustia 99,99% virusov a baktérii.

Zariadenie precerpa az 500 litrov/hod. pricom vyZaduje minimalne naroky na udrzbu.

Zariadenie v sebe obsahuje plne automatické ¢istenie, o znizuje naro€nost a naklady na udrzbu.

Daldou vyhodou je, 7e na prevadzku zariadenia sa nepouZivaju fosilne palivd, ¢&im sa 3etria nielen
prevadzkové naklady ale aj Zivotné prostredie. Cerpat vodu mozno ruéne. Minimalna Zivotnost zariadenia
je 7 rokov.

Zariadenie mozZno umiestnit do blizkosti povrchového zdroja vody (rieka, jazero a pod.) alebo tieZ vedla
studne. Svojou univerzalnostou je vhodné nielen do mestskych ale aj vidieckych oblasti Kene.

Podrobna technicka sSpecifikacia tvori prilohu projektového dokumentu.

Zariadenie AQUA pump 500 uzZ bolo vyskusané v teréne a spustené do prevadzky ako waterkiosk na inom
projekte v Mwamtsefu, Kefla za pritomnosti Slovenského velvyslanca v Keni aa zadstupcov miestnej
samospravy. Vid obrdzok niZsie.
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